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ROEL VERRYCKEN

Nyrstar is tegen alle ver-
wachtingen in erg goed
op weg om 2009 met

winst af te sluiten. Vorig jaar boek-
te de grootste zinkproducent ter
wereld nog een half miljard euro
verlies. Bij het ingaan van 2009
wees niets erop dat het beter zou
gaan. Volgens waarnemers stond
Nyrstar zelfs voor ‘een vreselijk
jaar’. Maar gisteren klonk het na de
publicatie van beter dan verwach-
te halfjaarcijfers: ‘Tenzij er heel
erge dingen gebeuren, blijft Nyr-
star dit jaar uit de rode cijfers.’  

Gedelegeerd bestuurder Ro-
land Junck pakte uit met een re-
currente bedrijfskasstroom van 
30 miljoen euro over de eerste zes
maanden van het jaar.  Dat is am-
per een derde tegenover dezelfde
periode een jaar geleden,  maar wel
een eind boven de gemiddelde ana-
listenprognose. 

PSYCHOLOGISCH
Een psychologisch belangrijk

cijfer is de lichte nettowinst van 
0,1 miljoen euro, terwijl algemeen
verlies werd verwacht. ‘Ze hebben
het heel goed gedaan in zeer moei-
lijke omstandigheden’, zegt Filip
De Pauw, een analist van ING. 

De productie werd drastisch
aangepast aan de crisis. In het eer-
ste halfjaar produceerde Nyrstar
491.000 ton metaal (zink en lood),
tegenover 637.000 ton in de zes

maanden daarvoor. Die lagere out-
put ging gepaard met het schrap-
pen van 300 banen en met een lij-
vige kostenbesparing, waarvan het
tempo nog wordt opgedreven.
Vanaf 2010 wil de groep jaarlijks 
75 miljoen euro besparen, de helft
meer dan de eerder aangekondig-
de 50 miljoen euro. ‘We zijn onze
job blijven doen en ontdekten
meer potentieel om de kosten te
drukken. Het is onze opdracht het
bedrijf zo efficiënt mogelijk te la-
ten werken’, zegt Junck. 

Het tweede halfjaar wordt zelfs

beter, belooft Junck.
De Luxemburger, die
in februari aan de slag
ging als gedelegeerd
bestuurder, beroept
zich voor die uitspraak
op de steeds verbete-
rende economische
vooruitzichten en
vooral op de positieve
trend van de zinkprijs,
Nyrstars belangrijkste
inkomstenbron.

In de eerste zes maanden lag de
zinkprijs gemiddeld lager dan in

dezelfde periode van
vorig jaar, maar sinds
eind juni tekende zich
een rally af. Op de
London Metal Ex-
change klom de prijs
voor een ton zink van
rond 1.500 dollar naar
1.850 dollar en meer. 

Enige voorzichtig-
heid is volgens Junck
geboden, omdat een
aantal meevallende

factoren in het tweede halfjaar niet
meer zullen voorvallen. ‘De trend

is zeker positief, maar bomen
groeien niet tot in de hemel.’

Om op de opnieuw aantrekken-
de vraag te anticiperen, draaien de
vestigingen in het Nederlandse
Budel en het Amerikaanse Clarks-
ville sinds juli weer op volle toeren.
De smelter in het Kempense Ba-
len, die al sinds november vorig
jaar stilligt, wordt in het najaar of
in het voorjaar van 2010 weer op-
gestart. In september weten de
450 tijdelijk werkloze arbeiders
wanneer ze opnieuw aan de slag
kunnen.

Ondertussen is de transforma-
tie van de groep naar een verticaal
geïntegreerd grondstoffenbedrijf
volop aan de gang. Nyrstar speurt
naar een tiental overnames in de
mijnsector en wil de komende we-
ken een eerste deal aankondigen.

Op Euronext Brussel werd
Nyrstar niet beloond voor de soli-
de halfjaarcijfers. Het aandeel ver-
loor 5,1 procent, wat volgens waar-
nemers vooral te wijten was aan
winstnemingen na de rally van de
voorbije weken. Dinsdag sloot
Nyrstar nog ruim 7 procent hoger.

De trend 
is positief, 
maar bomen
groeien niet 
tot in de hemel. 

ROLAND JUNCK,
CEO Nyrstar

Nyrstar stevent af op winst in 2009
l Zinkproducent pakt uit met onverwacht sterke halfjaarcijfers    l Beslissing over herstart Balen valt in september
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Halfjaarcijfers

7,50 EUR (-5,06%)
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Nyrstar gaat vanaf volgend jaar 75 miljoen euro per jaar besparen, de helft meer dan de aangekondigde 50 miljoen euro. © RV

De Vlaamse waterzuiveraar
Aquafin gaat voor het eerst publiek
met een obligatielening op 6 jaar
tegen 4 procent. Aquafin wil 150
miljoen euro ophalen. De obliga-
tielening krijgt een uitgifteprijs van
101,639 procent of een brutoren-
dement  van 3,69 procent (3,10
procent netto). BNP Paribas Fortis
leidt het consortium. De inschrij-
ving loopt vanaf vandaag 27 au-
gustus.
Aquafin leent traditioneel bij de
Europese Investeringsbank (EIB),
waar het voor 450 miljoen euro le-
ningen heeft uitstaan. Op dit ogen-
blik onderhandelt Aquafin met de
EIB voor een nieuwe lening van
200 miljoen euro. De Vlaamse wa-
terzuiveraar heeft ook voor 640
miljoen euro leningen uitstaan bij
de banken. Aquafin gaat nu publiek
door zijn goede kredietbeoordeling
(Aaa volgens Moody’s).

Aquafin gaat publiek
met obligatielening
van 3,10% netto

Het West-Vlaamse Coopman
Liften heeft de grootste order uit
zijn 40-jarig bestaan binnenge-
haald. De liftenfabrikant uit Kuur-
ne kreeg van het Brussel Hoofdste-
delijk Gewest een bestelling voor
de productie, de montage en het
onderhoud van liften voor het
Brusselse metronet. Met het con-
tract is 10 miljoen euro gemoeid.
Het garandeert de werkgelegen-
heid voor drie jaar.
Coopman ontwierp voor de metro
een 30-tal liften voor rolstoel-
gebruikers. De liften zijn volgens
het bedrijf  ‘vandalismebestendig’.
Coopman is de grootste onafhan-
kelijke liftenproducent van België.
Het bedrijf is gespecialiseerd in
maatmerk en werkte onder meer
voor het Museum aan de Stroom,
het Magritte Museum en het Na-
tuurhistorische Museum.

Grote overheids-
order voor 
Coopman Liften

Bij Sonaca in Gosselies, waar
vliegtuigonderdelen worden gepro-
duceerd, zou binnen enkele dagen
de procedure-Renault in het kader
van een collectief ontslag worden
opgestart. Dat is vernomen uit ver-
schillende betrouwbare bronnen.
Er zouden 450 van de 1.600 banen
worden geschrapt: 300 arbeiders
en 150 bedienden. Het bedrijf wil
het personeelsbestand aanpassen
aan de productie. Die is met zo'n
35 procent gedaald als gevolg van
de crisis. 
Vandaag is een ondernemingsraad
gepland, maar de directie zou de
herstructurering pas op een bui-
tengewone ondernemingsraad
midden volgende week bekendma-
ken. Vorig boekjaar leed Sonaca
een verlies van 136 miljoen euro en
had het een negatieve cashflow
van 9 miljoen euro. BELGA 

450 van de 1.600
banen bedreigd bij
Sonaca in Gosselies

Nokia, ’s werelds belangrijkste
gsm-producent, lanceert in 2010
Nokia Money. Via die dienst kan je
eenvoudig geld overschrijven naar
een andere gsm. Om over te
schrijven volstaat het het gsm-
nummer van de ontvanger in te
toetsen. Via lokale agenten kan
het cash geld dan worden gedepo-
neerd of opgehaald.
Nokia Money is vooral bedoeld
voor ontwikkelingslanden. Terwijl
er 4 miljard gsm's in de wereld
zijn, zijn er maar 1,6 miljard bank-
rekeningen. Veel mensen moeten
nu een beroep doen op diensten
zoals Western Union om wereld-
wijd geld te kunnen versturen. Ver-
schillende bedrijven storten zich
op dat domein. BICS, een onder-
deel van de telecomgroep Belga-
com, heeft een eigen betaalplat-
form in samenwerking met mobie-
le operatoren.

Nokia lanceert
betaaldienst 
op gsm

Het Oostenrijkse kunststof-
bedrijf Borealis Polymers

wil een van zijn vier productie-
afdelingen in Beringen sluiten. De
sluiting treft 109 werknemers , van
wie 64 arbeiders. In Beringen wer-
ken 430 mensen bij Borealis Poly-
mers.

De ondernemingsraad werd op
de hoogte gebracht van de sluiting.
Over het ontslag van de 109 werk-
nemers lopen nog besprekingen

tussen de directie en de onderne-
mingsraad.  ABVV-Limburg aan-
vaardt de sluiting niet.

Borealis Polymers sluit de afde-
ling hoge densiteit polyethyleen
(HDPE), een kunststof die vooral
voor verpakkingen dient. In Be-
ringen maakt Borealis  vooral  de
kunststof polypropyleen. Het be-
drijf bezit ook nog een fabriek in
Kallo en in Zwijndrecht bij Ant-
werpen en een servicebedrijf in

Mechelen. In totaal werken bijna
1.000 mensen voor Borealis Poly-
mers in België. 

‘Een sluiting van de fabriek in
Beringen is noodzakelijk om de
leefbaarheid van de hele site niet
in gevaar te brengen’, zegt Philip-
pe Roodhooft, de productiedirec-
teur van Borealis voor heel Euro-
pa. ‘Wereldwijd is er een overcapa-
citeit van de kunststof HDPE.’

Borealis met zetel in Wenen is
voor 35 procent in handen van de
Oostenrijkse groep ÖMV en voor
65 procent van  IPIC uit Abu Dha-
bi. Het haalde vorig jaar 6,7 miljard
euro omzet en produceerde 4 mil-
joen ton kunststoffen.   VDB

Sluiting fabriek Borealis Polymers
in Beringen kost 109 banen

De Frans-Amerikaanse fa-
brikant van telecomappa-

ratuur Alcatel-Lucent beleefde
gisteren een koersexplosie op de
beurs in Parijs. Het aandeel sprong
11,9 procent hoger tot 2,76 euro
dankzij een positief analistenrap-
port en vermoedelijke interesse
van een Chinese sectorgenoot.

Alcatel-Lucent is een belangrij-
ke werkgever in België. In de ves-
tigingen van Antwerpen en Na-
men werken 1.853 mensen. Vol-
gens geruchten in de markt zou
een Chinese producent van tele-
comapparatuur overwegen een
bod te doen op Alcatel-Lucent of
een onderdeel ervan.

Meteen wordt gedacht aan

Huawei en ZTE, respectievelijk
het nummer drie en vijf in de sec-
tor. De twee kenden de voorbije ja-

ren een agressieve groei. De Chi-
nezen koppelen een erg lage kos-
tenstructuur aan degelijke pro-
ducten. Onder meer de Belgische
gsm-operator Mobistar is klant bij
Huawei. Woordvoerders van Hua-
wei en ZTE zeggen echter niets
van een bod af te weten. Ook ana-
listen twijfelen aan zo’n scenario.

Alcatel maakt een moeilijke pe-
riode door sinds het in 2006 fu-
seerde met het Amerikaanse Lu-
cent. De twee bedrijfsculturen
botsen en van de beloofde syner-
gie kwam weinig in huis.

Volgens het Franse beurshuis
Natixis is na drie verliesjaren het
ergste geleden en zal de vraag naar
Alcatel-producten en -diensten
opnieuw aantrekken. Natixis ver-
hoogt daarom zijn advies tot ko-
pen bij een koersdoel van 3 euro.
Alcatel-Lucent zelf zegt in 2010
opnieuw winstgevend te willen
zijn. DS

Overnamespeculatie geeft 
koers Alcatel-Lucent een boost

Bron: Thomson Financial Datastream
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ALCATEL-LUCENT
2,76 EUR (+11,85%)

BERT BROENS

Deutsche Bank en het
Franse Société Généra-
le (SocGen) haalden

gisteren samen 2,25 miljard euro
op door achtergestelde obligaties
uit te geven. Daarmee komt de
markt voor dat soort waarde-
papier weer op dreef. Dat is een
nieuw teken van het herstel van
het vertrouwen in de financiële
sector.

Een van de manieren waarop
banken zich kunnen financieren
is door achtergestelde, eeuwig-
durende obligaties te verkopen
waarmee ze hun Tier 1-kapitaal-
ratio versterken. Maar de markt
voor dat soort effecten klapte na
de val van Lehman Brothers in
september vorig jaar volledig in
elkaar. Banken gaven geen derge-
lijke obligaties meer uit omdat ze
veel te duur zouden uitvallen.

De voorbije maanden werden
de omstandigheden echter weer
gunstiger en kwamen er opnieuw
operaties. Dat nu twee kleppers in
de sector terugkeren naar de
markt toont aan dat beleggers
zich comfortabeler voelen bij de
verwachting dat de economie
herstellende is en dat het banken-
systeem weer gezonder wordt.

Vooral de belangstelling voor

de obligaties van Deutsche Bank
valt op. Aanvankelijk wou de
grootste bank van Duitsland 500
miljoen euro ophalen. Maar toen
de beleggers vroegen naar 3 mil-
jard, werd het bedrag verhoogd
naar 1,25 miljard. SocGen trok
1 miljard aan.

OVERHEIDSSTEUN
Ondanks de betere markt-

omstandigheden zijn er ook nog
steeds banken die overheidssteun
nodig hebben. Zo schreef de krant
Bild-Zeitung gisteren dat de Duit-

se vastgoedfinancier Hypo Real
Estate (HRE) dit jaar nog eens
voor 7 miljard euro ondersteund
moet worden. Peer Steinbrück, de
Duitse minister van Financiën,
bevestigde dat.

De noodlijdende bank wordt al
bijna een jaar kunstmatig in leven
gehouden, dankzij een steunpak-
ket van zo’n 100 miljard euro. In
juni was er nog een injectie van 3
miljard. De Duitse overheid heeft
al 90 procent van HRE in handen.
De resterende aandeelhouders
worden in de herfst uitgekocht.

Markt voor achtergestelde
bankobligaties gaat weer open 
l Vraag naar stukken van Deutsche Bank veel groter dan aanbod 

De Duitse bank Hypo Real Estate heeft nog eens 7 miljard euro nodig. © EPA

DIETER SNOECK

De vastgoedbevak WDP
doet een extra inspanning

om zijn schuldgraad verder 
omlaag te krijgen. De groep, ge-
specialiseerd in semi-industrieel
en logistiek vastgoed, neemt geen
genoegen met de kapitaalverho-
ging van 73 miljoen euro. Er
wordt ook werk gemaakt van de
verkoop van twee niet-strategi-
sche gebouwen en een bouw-
grond in Sint-Niklaas. 

‘We blijven nieuwe panden
ontwikkelen. Daardoor zou de
schuldgraad weer stijgen tot 58
procent. Met de geplande verko-
pen wordt dat 57 procent’, legt fi-
nancieel directeur Joost Uwents
uit. Een bevak mag maximaal 
65 procent schulden hebben, al
branden de knipperlichten bij 
60 procent. Doordat de waarde
van de gebouwen als gevolg van
de crisis in dalende lijn zit, daalt
het eigen vermogen en stijgt de
schuldgraad.

WDP zag zijn gebouwen over
het eerste halfjaar met 18 miljoen
euro in waarde minderen. De be-
vak kon dat deels compenseren
door de meerwaarden op zijn
zonneprojecten. WDP rust een
aantal daken van zijn magazijnen
uit met zonnepanelen en trok
daar 40 miljoen voor uit. De in-
vestering levert hun vanaf 2010
jaarlijks naar schatting 5 miljoen
euro inkomsten op.

JAARPROGNOSE
WDP zag over de eerste jaar-

helft zijn netto courante winst
(de beste graadmeter voor de
prestatie van een bevak) met 15
procent stijgen. Maar mede door
de waardedaling van het vastgoed
kwam het nettoresultaat in het
rood uit. Omdat er minder finan-
ciële lasten zijn dankzij de kapi-
taalverhoging, wordt de jaarprog-
nose licht opgetrokken tot een
courante winst van 33,6 miljoen
euro.

Los van de werven die al zijn
opgestart, zegt WDP geen nieu-
we magazijnen op risico te bou-
wen. Ook in Roemenië, waar voor
24 miljoen euro grond ligt, ge-
beurt voorlopig niets.
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Obligaties op 6 jaar in Euro
Vaste rentevoet van 4% bruto
Openbaar aanbod in België

Emittent : Aqua! n NV (Moody’s: Aaa)

Totaal uitgiftebedrag : Maximum EUR 150.000.000

Terugbetaling : 100% op 29 september 2015

Notering : Euronext Brussels vanaf 29 september 2009 (de betalingsdatum)

Effecten : - Coupure: EUR 1.000
- Gedematerialiseerde effecten onder Belgisch recht

Inschrijvingsperiode : Van 27 augustus ( 9 u) tot en met 25 september 2009 (16 u) (vervroegde 
afsluiting mogelijk) bij BNP Paribas Fortis en Fintro.

Prospectus : Het Prospectus van 26 augustus, kan verkregen worden : 
-  in elk bankkantoor van BNP Paribas Fortis (met inbegrip van zijn Fintro-kantoren), 

op www.fortisbanking.be/emissies (klik daarna op “ uitstaande uitgiftes ”), evenals 
op het telefoonnummer 02 433 40 31 (druk 2 en daarna 1). 

-  op de website van de emittent: www.aqua! n.be.
De beleggers dienen het Prospectus (m.i.v. de rubriek “Risicofactoren”) 
aandachtig te lezen.

27 augustus 2009

Sole Bookrunner en Lead Manager

v.u.: Aqua! n NV, Dijkstraat, 8 - 2630 Aartselaar.  BTW: BE 0440.691.388

ADVERTENTIE

‘Het zou van cynisch
handelen getuigen
als we ons bij het be-

reiken van een akkoord alleen
zouden richten op verkiezings-
data’, zei de Duitse minister van
Economische Zaken, Karl-Theo-
dor zu Guttenberg, gisteren. Iets
soortgelijks kwam uit de mond
van bondskanselier Angela Mer-
kel. ‘Het zou voor GM en Opel het
beste zijn als er zo snel mogelijk

een oplossing komt, maar de in-
houd is veel belangrijker dan de
snelheid’, stelde zij.

Merkel hoopt nu op een door-
braak tegen 9 september, als de
raad van bestuur van GM opnieuw
bijeenkomt. De vorige twee keren
besloot die raad geen besluit te ne-
men. Voor vrijdag staat een her-
vatting van de gesprekken tussen
de Duitse regering en GM’s top-
onderhandelaar John Smith op de
agenda.

SCHRIL CONTRAST
Ook de vakbonden bij Opel kie-

zen sinds gisteren voor een gema-
tigde aanpak. De aanvankelijk
voor vrijdag aangekondigde ‘Mars
op Berlijn’, waaraan ook de vak-
bonden van de Opel-fabriek in
Antwerpen zouden deelnemen, is
afgelast om de onderhandelingen
niet nadelig te beïnvloeden.

De sussende toon die de Duitse
bewindslieden ineens aanslaan,
staat in schril contrast met de
haast die ze enkele dagen geleden
nog hadden. Toen eiste Merkel
nog deze week een doorbraak. 

De Duitse regering lijkt nu niet
alleen wat minder haast te heb-
ben, ze lijkt zich ook wat minder
exclusief vast te pinnen op de kan-
didatuur van de onderdelenpro-
ducent Magna en de Russische
staatsbank Sberbank. Berlijn
toonde zich gisteren al heel tevre-
den dat GM verder wilde onder-
handelen over de in-
stap van investeer-
ders in Opel, zoals
RHJ of Magna.

Volgens de Duitse
boulevardkrant Bild
zou Merkel inmid-
dels ook het tot nu toe
verketterde bod van
de investeringsmaat-
schappij RHJ willen
bestuderen. Een
voorwaarde is wel dat
het in Brussel geno-
teerde fonds alsnog een industri-
ële partner zoekt voor het bod.
Daar zou bijvoorbeeld Fiat voor in
aanmerking komen.

Ook de Europese Commissie,
die moet toezien op een eerlijk
verloop van het verkoopproces,

hoopt dat Berlijn zich iets minder
nadrukkelijk profileert als Magna-
voorstander. Op de wekelijkse
briefing in Brussel ontweek de
Commissie-woordvoerder na-
drukkelijk het heikele Opel-dos-
sier.  

Voor een daadwerkelijke ope-
ning van de onderhandelingen

met RHJ lijkt het
vooralsnog te vroeg.
Een zegsman van
RHJ liet gisteren we-
ten dat er tot nu geen
enkel gesprek met
vertegenwoordigers
van de Duitse regerin-
gen heeft plaatsge-
vonden. 

Ondertussen is
Opel steeds nadruk-
kelijker het lijdend
voorwerp van de

slechte soap die het overnamespel
tussen GM en de Duitse overheid
is geworden. De hoop dat er een
oplossing zou zijn voor de opening
van het Autosalon van Frankfurt
over drie weken, is verkeken. De
geplande productlanceringen,

waaronder de cruciale nieuwe
Astra, zullen daardoor worden
overschaduwd door de overname-
perikelen.

15.000 BANEN
Het is ook duidelijk dat Opel

een verwoestende herstructure-
ring te wachten staat als het merk
volledig in de macht van GM blijft.
Volgens Klaus Franz, de voorzitter
van de Europese Ondernemings-
raad, moeten dan drie Opel-fabrie-
ken dicht: die van Antwerpen, Bo-
chum en Eisenach. Samen met
herstructureringen bij de reste-
rende Opel-fabrieken kan dat in
Europa  15.000 banen kosten.

Maar zo’n sanering kost miljar-
den euro’s en dat geld heeft het net
uit een gerechtelijk akkoord her-
rezen General Motors niet. Duit-
se, Vlaamse, Britse en Spaanse
overheden staan niet te trappelen
de beurs te trekken voor de slui-
ting van autofabrieken in eigen
land. GM zou dat saneringsgeld
dan bij privépartners moeten zoe-
ken. Dat geldt als een bijna onmo-
gelijke opdracht.

Verkoop Opel heeft 
opeens geen haast meer

l Duitse politiek onder de indruk van spierballentaal GM    l Merkel hoopt op doorbraak tegen 9 september

ACHTERGROND
BAS KURSTJENS

Neen, het hoeft niet meer
deze week. En de onderte-
kening van het verkoopcon-
tract voor Opel hoeft ook
niet meer voor de Bonds-
dagverkiezingen op 27 sep-
tember. De Duitse politiek
is duidelijk geschrokken
van de spierballentaal van-
uit het GM-hoofdkwartier
in Detroit.

Bondskanselier Angela Merkel: ‘Voor GM en Opel komt er best zo snel mogelijk een oplossing uit de bus. Maar de inhoud is belangrijker dan de snelheid.’ © AFP

Schuldgraad
WDP moet
verder omlaag

Crisisformule
C&A overleeft
crisis niet

De van oorsprong Neder-
landse kledingretailer

C&A stopt na een jaar met zijn la-
geprijzenformule Avanti. Nadat
in juli de enige Spaanse winkel
werd opgedoekt, sluiten nu ook
de 13 Duitse vestigingen en het fi-
liaal in Polen. De  toekomst van
de vier Belgische winkels wordt
‘onderzocht’. 

C&A lanceerde Avanti in april
2008. De keten, die kleding tegen
ultralage prijzen moest bieden,
stond in de organisatie volledig
los van de C&A-winkels en moest
zich onafhankelijk ontwikkelen.
De opstart leek op het gedroom-
de moment te komen. Terwijl de
kledingmarkt steeds meer onder
druk kwam, wonnen vooral de
discountformules terrein. Dat 
de crisis de consument in toe-
nemende mate prijsgevoeliger
maakte, leek die trend alleen
maar te versterken.

De ambities van Avanti waren
niet min. De keten droomde van
de Europese top en begon na een
testfase in Duitsland snel uit te
breiden.  Maar ondanks een goe-
de start in een aantal landen,
waaronder België, bleek de con-
currentie in het laagsteprijzen-
segment moordend. Avanti slaag-
de er onvoldoende in zich op de
kaart te zetten. Daarom is beslist
de stekker uit de formule te trek-
ken. SDS

WDP
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Eerste halfjaar

33,86 EUR (-0,27%)

De no-nonense-aanpak
van Colruyt krijgt we-

reldwijd opnieuw navolging. Dit
keer neemt de Nederlandse
groep Ahold een praktijk van de
Halse retailer over, meldt de
website Elsevier Retail.

Bij zijn Amerikaanse doch-
terketen Stop & Shop werkt
Ahold sinds kort met een sys-
teem waarbij klanten bij het
binnenkomen een bestelling
voor vlees, groenten en fruit
kunnen doorgeven. Die bestel-
ling wordt dan verwerkt terwijl
de klant aan het winkelen is. Zo-
dra de bestelling klaar is, wordt
dat omgeroepen en kan de klant
zijn waren ophalen.

Colruyt past het systeem al
jaren toe in zijn winkels. Met
dat verschil dat Ahold de bestel-
ling laat registreren via een
computer aan de ingang, terwijl
de klant bij Colruyt een papie-
ren formulier moet invullen.
Eerder nam ook Delhaize al ge-
woontes van Colruyt over bij
zijn Amerikaanse dochter Bot-
tom Dollar. Carrefour kopieer-
de het systeem van de karretjes-
wissel aan de kassa in zijn hy-
permarkt in Brugge. SDS

Ahold
kopieert
Colruyt in VS

STEPHANIE DE SMEDT

A lles  draaide gisteren om
prijsverhogingen in de
biersector. De bierreus

AB InBev liet weten dat hij de
meeste van zijn producten duur-
der maakt  in de Verenigde Staten.
Het Nederlandse Heineken publi-
ceerde halfjaarresultaten die sterk
werden geflatteerd door het effect
van prijsaanpassingen.

Een duurder pilsje mag dan wat
zuur smaken voor de consument,
de beleggers konden de prijsverho-
gingen gisteren ten zeerste appre-
ciëren. Het aandeel van Heineken
werd beloond met een koers-
sprong van 7,2 procent.

Nochtans toonden de cijfers
van de brouwer een gemengd
beeld. Onderaan in de resultaten-
rekening presteerde de groep be-
ter dan verwacht met een stijging
van de nettowinst met 20 procent.
Het resultaat werd hoger geholpen
door het effect van kostenbespa-

ringen en prijsverhogingen. Die-
zelfde prijsverhogingen zorgden
samen met de bijdrage van de vo-
rig jaar overgenomen delen van

Scottish & Newcastle voor een
groei van de halfjaaromzet met 
11 procent tot 7,1 miljard euro. 

Wie verder kijkt dan de effecten
van de prijsverhogingen en de
overgenomen activiteiten, ziet een
minder rooskleurig beeld.   In or-
ganische groei bleef Heineken be-
duidend achter op zijn belangrijk-
ste rivalen. In West-Europa, Cen-
traal- en Oost-Europa en Noord-
en Zuid-Amerika slikte de groep
dalingen die veel groter waren dan
de directe rivalen AB InBev en
SABMiller. Ook Carlsberg, dat sa-
men met Heineken Scottish &
Newcastle opkocht, hield beter
stand in deze crisistijden.

Analisten vonden dat aspect
van het halfjaarrapport evenwel
minder belangrijk dan het positie-
ve effect van kostenbesparingen
en prijsverhogingen op de marges.
Heineken zelf bleef nuchter in zijn
commentaar: ‘Het is belangrijk
vast te houden aan onze prijsposi-
tie, maar er is wel nog wat werk in
de merkondersteuning, onder

meer in de VS.’  In het tweede half-
jaar verwacht de groep, die vooral
afhankelijk is van mature bier-
markten, ook meer volumedruk en
ziet ze minder ruimte voor verde-
re prijsverhogingen.

BELGIË
Wat de verwachtingen voor de

Belgische dochter Alken-Maes
zijn, verduidelijkte Heineken gis-
teren niet. In het eerste halfjaar
hield de Limburgse brouwer zijn
marktaandeel stabiel op 11 pro-
cent. Eerder liet AB InBev al we-
ten dat het zijn marktaandeel in
België wist te verhogen (57,7 pro-
cent, eind 2008). De totale bier-
markt daalde de eerste maanden
van dit jaar nog met dik 4 procent. 

Alken-Maes bracht in april,
naar eigen zeggen met succes, een
nieuwe versie van Maes-pils op de
markt. Tegelijk verhoogde het zijn
prijzen. Ook AB InBev verhoogde
dit jaar al zijn prijzen in België. De
groep plant voorlopig geen verde-
re aanpassingen meer.

Heineken scoort dankzij prijsverhogingen
l Marktaandeel Belgische dochter Alken-Maes stabiliseert in eerste jaarhelft

HEINEKEN

EVOLUTIE KOERS
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Eerste halfjaar

29,87 EUR (+7,20%)

De lancering
van de cruciale
nieuwe Astra
wordt nog 
overschaduwd
door overname-
perikelen.
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